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Хабаров Олег Васильевич
Руководитель отдела продаж
Занятость: Полная

График работы: Полный день

Желаемая зарплата: 100 000 руб.

Телефон: +7 (912) 000-00-00

Электронная почта: email@gmail.com

Личная информация

Гражданство: Российская Федерация

Место проживания: г. Москва

Переезд: Невозможен

Образование: Высшее

Дата рождения: 20 июля 1983 (38 лет)

Пол: Мужской

Семейное положение: Не женат (детей нет)
Опыт работы

Период работы: Август 2014 — настоящее время

Должность: Менеджер по экспорту

Организация: ЗАО ТД Озерский Сувенир, г. Москва

Обязанности:
· Реализация коммерческой стратегии экспортного направления.

· Переговоры и деловая переписка с партнерами на русском, английском языках.

· Контроль состояния заказов, ведение отчетности.

· Ведение контрактной документации.

· Активный поиск и привлечение клиентов из Китая (континентальный Китай, Гонконг, Тайвань), Канады, США.

· Подготовка коммерческих предложений.

· Проведение презентаций.

· Организация участия в выставках.

· Выполнение установленного плана продаж.

· Развитие дистрибуции.

· Контроль внешней логистики.

· Контроль осуществления предоплаты/ дебиторской задолженности.

· Планирование, разработка и проведение маркетинговых активностей с клиентами и партнерами на различных рынках.

· Выезд на встречи, ведение переговоров, заключение договоров.

Период работы: Июль 2013 — октябрь 2014 (1 год)

Должность: Менеджер по работе с сетевыми клиентами

Организация: ЗАО ТД Озерский Сувенир, г. Москва

Обязанности:
· Исследование рынка, привлечение новых клиентов.

· Переговорный процесс, подписание контрактов с сетевыми клиентами, в том числе федеральными и интернациональными.

· Расширение ассортимента у имеющихся клиентов.

· Реализация проекта Частных Торговых Марок с сетями Окей, Лента.

· Разработка и согласование с клиентами маркетинговой активности.

· Бюджетирование.

· Ведение переговоров, проведение презентаций.

· Сопровождение договоров (контроль выполнения договорных условий, ведение внутренней документации по каждому клиенту и заказу, отслеживание статусов заказа и своевременное реагирование на их изменение).

· Организация возврата первичной и договорной документации от клиентов.

· Аудит торговых точек.
Образование

Учебное заведение: МЭСИ, г. Москва

Год окончания: 2005 (5 лет назад)

Факультет: Юриспруденция

Специальность: Юрист

Форма обучения: Очная
Курсы и тренинги

Название курса: Как делать бизнес в Китае и с Китаем

Учебное заведение: НОУ ММВШБ МИРБИС, г. Москва

Дата окончания: 2020 (1 год назад)

Название курса: Английский язык, уровень Advanced

Учебное заведение: International House, г. Москва

Дата окончания: 2019 (2 года назад)
Дополнительная информация

Иностранные языки:
Английский язык, уровень Advanced

Компьютерные навыки:
Печать, Интернет, Электронная почта, Microsoft Word, Microsoft Office, 1С:Предприятие, Outlook, Skype, Telegram

Наличие водительских прав (категории): B (имеется автомобиль, стаж вождения 5 лет)

Рекомендации:
Лыков Василий Евгениевич, ООО «Стэди Логистик Групп» Меридиан, г. Москва. Телефон: +7 (945) 000-00-02

Занятия в свободное время:
Охота, аутфитерство, кикбоксинг, игра на гитаре.

Личные качества:
Аналитическое мышление, легко и быстро обучаем, честен, порядочен, без вредных привычек.
Пример резюме представлен сайтом https://резюме-образец.рф/ 
